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Mehr Kommentare, lppigere Bilder, eine deutlichere Gewichtung von Topthemen, reichlich Platz fiir
hintergriindige Berichte aus dem Channel, Grafiken, Bildergalerien, Videos und Themen-Specials. Die
neue channelpartner.de bietet viele Neuerungen.
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Etwa sechs Jahre nach dem letzten Facelift prasentiert sich die Website von ChannelPartner im neuen Look und mit
zahlreichen neuen Funktionen. Die Runderneuerung hat ihren Grund nicht zuletzt darin, dass sich ChannelPartner-
Leser immer haufiger und immer intensiver im Internet Uber aktuelle Fachhandelsthemen informieren. Aus dieser
Beobachtung heraus und auf lautstarken Wunsch vieler Leser ist so ein Konzept fur ein l8sungs-, trend-, und
meinungsorientiertes Portal entstanden: die neue channelpartner.de

Aktuell und meinungsstark

ChannelPartner wird vor allem flir seine hintergriindige und meinungsstarke Berichterstattung zu aktuellen Channel-
Themen geschatzt. Topstories finden deshalb nun an exponierter Stelle und Uppig bebildert innerhalb einer
Themenbihne direkt im sofort sichtbaren Bereich der Webseite statt. Damit dabei der Blick fir aktuelle Nachrichten
nicht verloren geht, laufen Produkt- und Branchenmeldungen in den unmittelbar angrenzenden Channel-Newsticker.

Trendthemen, die sich im Web wachsender Beliebtheit erfreuen, pinnt die Redaktion von ChannelPartner ab sofort
unterhalb der Hauptnavigation in den Bereich "Angesagt!". So haben ChannelPartner-Leser unmittelbar nach dem
Aufruf der Startseite alle wichtigen Channel-Themen fest im Blick.

Schlanke Navigation

Die Navigation haben wir einer Radikalkur unterzogen und deutlich Ubersichtlicher gestaltet. Den Kernzielgruppen der
ChannelPartner wurde dabei besonderes Augenmerk gewidmet. Informationen fiir und (ber Distributorenl,
Fachhandler?, E-Commerce-Anbieter? und Systemhauser* finden Leser nun per Direkteinstieg auf neuen
Schwerpunktseiten.



Umfangreich und ubersichtlich

Natlrlich hat ChannelPartner noch mehr zu bieten: Ein kurze Fahrt mit dem Mauszeiger entfernt finden sich hinter dem
MenUpunkt "Themen" weitere Schwerpunktseiten zu den wichtigsten produkt- und branchenspezifischen Themen des
Channels. In die Aufbereitung dieser Rubriken hat die ChannelPartner-Redaktion ganz besonders viel Arbeit investiert.

Eine handselektierte Auswahl der wertvollsten und wichtigsten Artikel, Videos und Galerien liefert bereits die
Startseite dieser Themenspecials. Tiefergehende Informationen verschaffen sich Leser Uber die Unterbereiche
"Ratgeber", "News" sowie "Bilder und Videos".

Raum fiir Diskussionen

Die Meinung unserer Leser ist ChannelPartner besonders wichtig. Auf der neuen channelpartner.de wurde deshalb viel
Raum flur Diskussionen geschaffen. Die Kommentarfunktion wurde komplett neu gestaltet und dort positioniert, wo sie
hingehort - direkt unterhalb des Textes. Dem angestaubten Forum ist eine moderne Kommentarfunktion gewichen.
Nun ist es mdglich, auch ohne Registrierung als Gast zu kommentieren. Zudem ist der Login per Google+-, Facebook-,
Disqus- und Twitter-Kennung maéglich. Bisherige Foren-Kennungen kénnen weiterhin verwendet werden.

Reseller only!

Aber natlrlich wissen wir, dass nicht alle Fragen coram publico diskutiert werden sollten. Fachhandler und
Systemhé&user finden deshalb unter "Reseller only!>" ein geschlossenes Diskussionsforum, das nur diesen
Zielgruppen vorbehalten ist. Distributoren und Hersteller sind hier nicht zugelassen. Hier kdnnen Handler deshalb
ungestort und offen Uber HEKs, RMA-Abwicklungen oder andere handelsspezifische Themen diskutieren.

Share, Like, Print

Die Mdglichkeit zur Interaktion mit redaktionellen Inhalten liegt den Lesern von channelpartner.de besonders am
Herzen. Egal ob ein Artikel ausgedruckt, an einen Kollegen weitergeleitet oder Uber soziale Medien geteilt werden soll,
die notwendigen Funktionen sind nun in direkter Ndhe des Artikels zu finden. Ubrigens: In der Druckansicht l&sst sich
nun zwischen einer bebilderten und bilderlosen Variante wahlen, sodass kein Druckblatt zu viel fur unerwinschte
Bildinformationen verbraucht wird. Ein weiteres Schmankerl: fir nur einen Euro lassen sich alle Artikel der
ChannelPartner-Redaktion nun auch als PDF-Artikel im professionell und Ubersichtlichen Layout downloaden. Fur Ihr
ganz personliches Archiv.

Mehr Platz fiir Inhalte

Apropos Layout: stolze 15% mehr Platz bietet die neue channelpartner.de. GroBere Monitore mit hohen Auflésungen
auf den Ladentheken und Schreibtischen unserer Leser machen es mdglich, redaktionellen Inhalten mehr Raum zu
geben und gleichzeitig deren Lesbarkeit zu verbessern. Das Ergebnis ist, so hoffen wir, ein luftigeres und
freundlicheres Layout.
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Alles frisch: auch auf dem Smartphone

Damit unsere Leser auch unterwegs nicht auf den neuen Look und die neue Ordnung von ChannelPartner verzichten
mussen, haben unsere Entwickler auch die mobile Webseite grundiberholt - mit allen Funktionen und Inhalten der
groBBen Schwester auf dem Desktop.

Immer ofter greifen ChannelPartner-Leser Uber mobile Gerate wie Smartphones und Tablet auf
www.channelpartner.de® zu. Die Wahl unserer neuen Schriftart fiel daher auf zwei fiir die Darstellung auf mobilen
Geraten optimierte Fonts. Droid Sans und Open Sans Condensed wurden von Steve Matteson im Rahmen des Google
Android’ Projektes gemeinsam mit der Open Handset Alliance entwickelt. Beide Schriftarten garantieren ein klares
und freundliches Schriftbild und macht das Lesen damit besonders angenehm - auch auf kleinen Monitoren.

Jetzt sind Sie dran!



Wie gefallt Thnen der neue Auftritt von ChannelPartner? Zwitschern Sie uns Ihre Meinung unter@CP_Redaktion?,
mailen Sie an unser Redaktionspostfach®, diskutieren Sie mit uns in derXING-Lesergruppel® oder kommentieren
Sie direkt unterhalb dieses Beitrages. Wir freuen uns auf |hr Feedback. Loben Sie uns, wenn lhnen die neue
channelpartner.de gefallt. Aber sagen Sie uns auch, wo wir noch besser werden kénnen. Wir nehmen lhr Feedback
ernst- versprochen!

Links im Artikel:

1 https://www.channelpartner.de/k/distribution,3491

2 https://www.channelpartner.de/k/fachhandel,3498

3 https://www.channelpartner.de/k/e-commerce,3493

4 https://www.channelpartner.de/k/systemhaeuser,3492
5 https://www.channelpartner.de/p/reseller-only,3801

6 https://www.channelpartner.de/

7 https://www.computerwoche.de/k/android,3458

8 http:///

9 mailto:redaktion@channelpartner.de
10 https://www.xing.com/net/channelpartner
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Damit hatte aber der Fachh@ndler bisher aber noch nie zu tun. Er misste
auch die Glasfaserleitung nicht selbst verlegen, das wiirde eine
Spezialfirma Gbernehmen. Nun lberlegt aber nun der Fachhéndler, wie
er den Ubergang von der Glassfaser zum klassischen Kupferkabel
gestalten kdnnte. Welche Medienkonverter kénnten Sie diesem
Fachhadndler empfehlen? Welche Fabrikate von Switches und/oder
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Artikel als PDF kaufen

Der gewiinschte Artikel steht Thnen inklusive aller Bilder und Grafiken als
kostenpflichtiges PDF zur Verfiigung. Die Zahlungsabwicklung erfolgt Gber
unseren Partner click&buy.

Artikel einzeln kaufen:

Artikel als Einzelkauf - sicher und schnell mit click&buy.
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clickandbuy

SAFE AMD SIMPLE ONLIHE PAYMENWT
Sollten Sie noch kein click&buy-Konto besitzen, kénnen Sie diesen innerhalb des
Zahlungsprozesses anlegen.

ir 1 € kaufen

Artikel als PDF-Download

Auf vielfachen Wunsch unserer Leser kdnnen Artikel der Redaktion nun in einer grafisch bearbeiteten PDF-Variante
heruntergeladen werden. Der Download ist kostenpflichtig.
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Stop! Zugang nur fiir Reseller-Only!-Mitglieder.

Fiir den Zugang zu diesem Bereich missen Sie sich registrieren oder anmelden. Reseller-
Only! ist eine geschlossene Community fur Fachhandler und Systemhauser - Distributoren
und Hersteller sind hier nicht zugelassen.

In Reseller-Only! erfahren Sie, welche von der Distribution festgesetzten HEKs unterboten

werden, wo es bei der RMA-Abwicklung der Hersteller hakt, welche Probleme es im Online- Nutzen Sie alle
Handel gibt und vieles mehr. In Reseller-Only! kéinnen Sie neue Geschéftsbeziehungen Informationen
anbahnen, Kooperationen eingehen oder einen Nachfolger fiir Thre Firma finden. aus lhren Daten

Wenn Sie bereits Mitglied der Reseller-Onlyl-Community sind, melden Sie sich an:
Jetrt anmelden

Sollten Sie noch keinen Reseller-Onlyl-Account haben, kdnnen Sie sich hier registrieren:

Kostenlos registrieren == A

Ubrigens: Der neue ,Reseller-Onlyl“-Bereich l&st die CHIC-Plattform (,Chancengleichheit
im Channel”) ab. In den Reseller-Only!-Bereich gelangen Sie auch mit ihrem CHIC-
Zugangsdaten,

Reseller Only!
Dieser Diskussionsbereich ist Fachhandlern und Systemhausern vorbehalten. Hersteller und Distributoren haben
keinen Zugang.
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INHALTSART
Die wichtigsten Server-Anbieter in Deutschland o Artikel (5420)

« online-news (2084)

Die Hoffnung stirbt - ein bisschen

10.09.2013 - Die wirtschaftliche Lage im Server-Markt bleibt angespannt. Und das hat _
Auswirkungen auf die Geschafte mit den Maschinen, die den weltweiten Datenstrom

dirigieren. ...mehr « 2013(231)
« 2012 (259)
« 2011(231)
IBM Express Seller: Rack-Server . 2010(250)
« 2009 (275)
Anzeige « 2008 (258)
’5.10.20117 - IBM Express-Systeme sind einfach zu installieren und zu verwalten. Sie sind » 2007 (398)
auBerdem zu einem attraktiven Preis erhéltlich. Bestellen Sie jetzt bei einem IBM Business » 2006 (419)
Partner vor Ort. ...mehr « 2005(337)
« 2004 (598)

IBM Express Seller: Tower-Server i

Anzeige TR
Intelligente Suche
Die Archivsuche wurde komplett Uberarbeitet und beinhaltet nun zahlreiche Filter, mit denen sich Suchergebnisse
scharfen lassen.



Displays
play ke

Auch wenn Notebooks und Tablets dem Display-Markt zu schaffen machen, sind die Bildschirme und
Projektoren aus der modernen Arbeitswelt und in der Unterhaltungselektronik nicht wegzudenken,
Zudem eroffnen sich interessante Nischenmarkte wie Digital Signage oder Display-Losungen fir das

Education-Sagment. ‘

Ratgeber  Bild Videos News Die wichtigsten Hersteller, gangige Aufiisungen

GroBes Format mit groBen Chancen ' il
I n
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Large Format Displays ”: ': .

Mit Large Format Displays konnen Fachhandler noch Geld J]u”u"

verdienen. Besonders im Digital-Signage-Bereich rechnen die [l

Experten mit weiterem Wachstum. ...mehr

Distribution behilt den Uberblick Nutzen Sie alle
Informationen

Large Format Displays aus lhren Daten
Meben der Logistik kann die Distribution bei Large Format Displays
(LFD) weit mehr bieten. Ihr kormmt eine Schilsselrolle bei der
Zusammenstellung einzelner Komponenten zu. ...mehr

Themenschwerpunkte
Die wichtigsten Themen des Channels werden nun in Ubersichtlicher Form dargestellt. Die Startseiten der
Themenschwerpunkte beinhalten handverlesene Inhalte der CP-Redaktion.
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Mediathek
In der neuen Mediathek prasentiert das Team um Chefredakteur Dr. Ronald Wiltscheck aktuelle Interviews, Produkte

und Hintergrundberichte im Videoformat.

IDG Tech Media GmbH
Alle Rechte vorbehalten. Jegliche Vervielfaltigung oder Weiterverbreitung in jedem Medium in Teilen oder als Ganzes bedarf der schriftlichen Zustimmung der IDG

Tech Media GmbH. dpa-Texte und Bilder sind urheberrechtlich geschiitzt und dirfen weder reproduziert noch wiederverwendet oder fir gewerbliche Zwecke

verwendet werden. Flr den Fall, dass auf dieser Webseite unzutreffende Informationen veroffentlicht oder in Programmen oder Datenbanken Fehler enthalten sein
sollten, kommt eine Haftung nur bei grober Fahrlassigkeit des Verlages oder seiner Mitarbeiter in Betracht. Die Redaktion Ubernimmt keine Haftung fiir unverlangt
eingesandte Manuskripte, Fotos und Illustrationen. Fir Inhalte externer Seiten, auf die von dieser Webseite aus gelinkt wird, Gbernimmt die IDG Tech Media GmbH

keine Verantwortung
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