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Anndaherungsversuche

Eigentlich passen sie ja ganz gut
zusammen.: der IT-Channel und
die 3D-Druck-Branche. Wie bei
einem unerfahrenen Teenager-
Pdrchen tut man sich aber mit der
Zuneigung noch etwas schwer.

Doch so langsam kommt
Schwung in die Beziehung. Die
Phase der ersten zaghaften Anndi-
herungsversuche ist schon uber-
wunden. Zwischen den hochpro-
fessionellen Systemen und dem
Bastlersegment entwickelt sich ge-
rade ein Markt, fiir den der IT-
Channel pradestiniert ist. Die
Herstellerseite verspricht sich
durch den IT-Vertrieb Zugang zu
vollig neuen Kundenkreisen, und
der Channel will an einem lukra-
tiven Wachstumsmarkt teilhaben.

Eine wichtige Rolle spielen da-
bei die Distributoren, die mit Ver-
trieb, Logistik und dem Kontakt
zur Handlerschaft den Herstellern
Strukturen anbieten kénnen, die
diese selbst nicht besitzen. Aller-
dings setzt das voraus, dass sich
die 3D-Drucker-Anbieter auch an
die Spielregeln des Distributions-
modells halten. Klare europdische
Preisstrukturen, die den Beteilig-
ten thre Marge lassen, transpa-
rente Regeln im Umgang mit
bestehenden Direktvertriebsstruk-
turen sowie verldssliche Verfig-
barkeit von Hardware und Ver-
brauchsmaterial, funktionierende
RMA-Abwicklung und Einhaltung
von Service-Levels sind dabei un-
erldasslich.

Ob die Beziehung nun eine
Zweckehe oder eine Liebesheirat
ist, wird sich zeigen. Handler und
Distributoren miissen entspre-
chendes Know-how aufbauen. Nur
so wird die Partnerschaft auf
Dauer funktionieren.
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Europaisches Kompetenz-Center

Ingram griindet
3D-Druck-Division

Bei Ingram Micro soll das 3D-
Druck-Geschéft forciert werden.
Dazu griindet der Broadliner eine
neue européische Division fiir den
Bereich 3D Printing und Scanning,.
Federfithrend wird Rudolf Ehr-
manntraut aus der Dornacher
Deutschland-Niederlassung sein.
Er soll als Senior Manager 3D
Printing and Scanning Europe ein
europiisches Kompetenzcenter
grinden und gemeinsam mit sei-
nem Team die Entwicklung des
Unternehmens in diesem Bereich
vorantreiben.

Ingram Micro vertreibt bereits
unter anderem Produkte von 3D
Systems, Leapfrog und German
RepRap. Mit dem verstiarkten Fo-
kus sollen nun das Angebot und die
Kompetenzen ausgeweitet werden.
In dem geplanten européischen
Kompetenzcenter sollen Trainings,
Support und Pre-Sales-Support fir
Reseller in ganz Europa angeboten

werden. Mehr zum Thema 3D-
Druck ab Seite 12. AWE

Stefan Wahlscheidt
Wieder im Systemhaus

Ab sofort ist Stefan Wahlscheidt
als Manager Business Development
bei der Cancom-Tochter Pironet
NDH Datacenter AG & Co. KG be-
schaftigt. Man hatte ihn bereits auf
der Also-Hausmesse vermisst, im-
merhin war er dort voriges Jahr als
»<Head of Also Cloud” inthronisiert
worden. Vorher war Wahlscheidt
uber ein Jahr bei Tech
Data als Business Deve-
lopment Manager aktiv.
Davor arbeitete er bei
mehreren Systemhéu-
sern — als Vertriebsleiter
und Geschéaftsfihrer. Mit
dem Neustart bei Pironet
kehrt er zu seinen Wur-

zeln zurick. RW

Nach der Insolvenz

Chinesen kaufen
Metz-Fernsehsparte

Beim Zirndorfer Traditionsunter-
nehmen Metz blickt man wieder
etwas optimistischer in die Zu-
kunft. Nachdem der Hersteller von
Fernsehern und Blitzgeriaten Ende
2014 Insolvenz anmelden mussten,
verloren bereits tiber 100 Mitarbei-
ter ihre Jobs. Nun haben zwei In-
vestoren zugesagt, den Geschéfts-
betrieb aufrechtzuerhalten.

Die TV-Sparte geht an Sky-
worth. Der chinesische Konzern
will sich durch die Ubernahme ein
Standbein in Europa schaffen.
Skyworth hilt daher am Produk-
tions- und Entwicklungsstandort
Zirndorf fest. Dazu tibernimmt das
Unternehmen 152 der verbliebenen
219 Mitarbeiter der TV-Sparte.

Kaufer der Blitz- und Kunst-
stoffsparte ist die Daum-Gruppe
mit Sitz in Furth. Das Unterneh-
men hat sich mit Fahrradelektro-
antrieben und Fitnessgeriten ei-

nen Namen gemacht. AWE

Neue Aufgabe fur Conrad-CEQ

Jorn Werner wird Chef
von A.T.U

Als Conrad Elec-
tronic Mitte April
den Weggang von
CEO Jorn Werner { t’-\ ;
vermeldete, war v‘* [
noch die Rede von <
wneuen Herausfor- ’f i\ ‘
derungen® fur den

Manager. Wenig spéater wurde be-
kannt, dass Werner ab dem 1. Mai
die Position des Vorsitzenden der
Geschiftsfuhrung beim Kfz-Werk-
statt- und -Fachmarktbetreiber
A.T.U tibernimmt.

Dass Werner Conrad auf eige-
nen Wunsch verlassen hat, wird
damit untermauert: Mit tiber
10.000 Mitarbeitern und einem
Jahresumsatz von circa 1,2 Milli-
arden Euro ist A.T.U noch einmal

eine Nummer grofSer als Conrad
mit knapp 4.000 Mitarbeitern und
926 Millionen Euro Umsatz im
Jahr 2013.

In gewisser Hinsicht &hneln sich
die beiden Unternehmen aber auch:
Beide befinden sich aktuell in einem
Wandel, der von der digitalen Ent-
wicklung befeuert wird. Werner
hatte seit 2012 als CEO von Conrad
Electronic dafir gesorgt, dass sich
der altehrwiirdige Katalogversender
neu auf das Leitbild E-Commerce
ausgerichtet hat. MH

Am 19. Mai in Munchen

Mobile Enterprise Day
fur Reseller

Wie bekommt man als Dienstleis-
ter diese Komplexitit von Mobile-
Infrastrukturen bei Kunden in den
Griff? Auf dem Mobile Enterprise
Day am 19. Mai in Miinchen zeigen
erfahrene Systemhaus-Chefs, wie
es geht.

Joachim Philippi, Vorstand bei
7P Solutions & Consulting, wird in
seiner Keynote den Mobile-Enter-
prise-Markt in Deutschland im
Hinblick auf die Chancen und Ri-
siken fur Systemhéuser durch-
leuchten und an verschiedenen
Projekten veranschaulichen.

Arne Kemner, Head of Cloud
Solutions bei Dimension Data,
wird die Anforderungen, Priorita-
ten und Innovationen fur die digi-
tale Arbeitswelt aufzeigen. Dem
Thema ,,Security fiir mobile Um-
gebungen“ widmet sich Michael
Quittenden, Geschaftsfithrer des
auf Security spezialisierten IT-
Dienstleisters QKomm.

Michael Krusche, Geschafts-
fuhrer des gleichnamigen System-
hauses, erzahlt, wie er einem Un-
ternehmen aus der Immobilien-
branche half, mittels Smartphones
die Geschiftsprozesse effizienter
zu gestalten und Abschlisse
schneller zu generieren.

Mehr Informationen unter
www.mobile-enterprise-day.de RB


http://www.ingrammicro.de/
http://www.metz.de/
http://www.mobile-enterprise-day.de/

www.channelpartner.de/drucker/

Additive Fertigungstechnologien

3D-Druck trifft
I'T-Fachhandel

Trotz des Hypes steckt der 3D-Drucker-Vertrieb im IT-Kanal noch in
den Kinderschuhen. Dies soll sich nun dndern. Die Distribution bringt

sich schon mal in Stellung.
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) Vor noch nicht allzu langer Zeit
haben sich Marktforscher und
Glaskugelschauer mit ihren
Wachstumsprognosen fiir 3D-Dru-
cker nahezu uberschlagen. Mitt-
lerweile hat die Realitdt die noch
junge Branche eingeholt. Das Ein-
steigersegment fur Consumer hat
sich noch nicht so explosiv entwi-
ckelt wie erhofft. Mut macht je-
doch der Bereich, der sich zwi-
schen den Einsteigergeriten und
den extrem teuren grofSen Ma-
schinen entwickelt.

Hier liegen die Chancen fir
IT-Fachhandel und -Distribution.
Wahrend viele Grossisten noch z6-
gern, bauen andere bereits Ver-
triebsstrukturen fur das 3D-
Druck-Geschaft auf. ,,3D-Drucker
werden in den néchsten Jahren ge-
trieben durch den technischen
Fortschritt ein grofses Wachstum
generieren und somit aus dem
Portfolio eines Distributors nicht
mehr wegzudenken sein®, prognos-
tiziert Hans-Jurgen Schneider,

Vertriebsleiter beim Imaging-Dis-
tributor DexxIT.

»INur wer rechtzeitig in dieses
Thema investiert, kann mit dem
Markt wachsen und sich Know-
how aufbauen®, weifs auch Rudolf
Ehrmanntraut, Senior Manager
3D Printing and Scanning Europe
bei Ingram Micro. Der Broadliner
hat dafiir erst vor Kurzem eine
européische Business Unit unter
Leitung von Ehrmanntraut ins
Leben gerufen. Der Ingram-3D-
Druck-Spezialist bremst aber zu
grofse Erwartungen: ,,2015 und
2016 werden vermutlich noch Jah-
re der Investition sein®, schrankt
er ein. Er sieht aber bereits ein
Umdenken in der Industrie. ,,Statt
in einen grofen Industriedrucker
wird in mehrere kleine Gerate aus
dem professionellen Bereich inves-
tiert, berichtet er. Zudem rechnet
Ehrmanntraut ab 2017 mit einem
starken Wachstum im Consumer-
Bereich. Ahnlich aufiert sich Tors-
ten Schnutz, Geschiftsfithrer bei
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