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Die Vorteile der Solid-State-Drive-Technologie und die sinkenden Preise bieten zahlreiche Anreize zur
Auffrischung bestehender Systeme, zur externen Erweiterung oder zur Anschaffung von Rechnern mit
integrierten SSD-Speichern. Neu sind Systeme mit Datenverschlisselung.

Fir die Anwender ist die SSD-Technologie ein Geschenk: Endlich hat das Warten auf Dateien von der Festplatte ein
Ende. Blitzschnell stehen selbst groBe Dateien zur Verfigung. Im Vergleich zur HDD Ubertragt die SDD grof3e Daten
wie Filme mit bis zu 10 GByte um das Drei- bis Vierfache schneller. Beim Kopieren vieler kleiner Daten Ubertrifft eine
SSD die HDD sogar um das Sechs- bis Siebenfache. Im Ansprechverhalten liefert eine interne SSD eine bis zu hundert
Mal hoéhere 10-Leistung als eine Festplatte. Die extrem kurzen Zugriffszeiten, die hohe Schreibgeschwindigkeit, die
sinkenden Preise und die zuverlassige SSD-Technologie liefern dem Fachhandel gute Argumente fir Kunden im
Business- wie auch im Privatbereich. Und die Nachfrage nach dieser Speichertechnologie wird bei diesen Vorteilen
weiterhin zunehmen.

Technische Uberlegenheit

Aus technischer Sicht ist die SSD der klassischen Festplatte klar Uberlegen. Die Halbleitertechnologie ist robust und -
anders als magnetische und optische Speicher - weniger anfallig gegen Temperaturschwankungen und StéBe. SSDs
kdnnen entweder Uber SATA bzw. PCle oder als externes Peripheriegerat per USB angebunden werden. Da bei der
Flashtechnologie keine beweglichen Teile verbaut sind, benétigt die SSD weniger Energie, funktioniert gerauscharm
und braucht keine extra Kihlung. lhre Speicherkapazitat hat langst den Terabit-Bereich erreicht, womit sie in der Lage
ist, die HDD in den meisten Anwendungsbereichen zu ersetzen.

Attraktive Preisentwicklung

Da sich das Geschaft mit den Halbleiterspeichern zunehmend zum Massenmarkt entwickelt, werden die Preise flir die
Kunden weiter sinken, womit sich der Anreiz fur die Anschaffung automatisch erhéht. Derzeit kdnnen SSDs zwar von
den Kosten her noch nicht mit den Harddisks Schritt halten. Bei Kunden besteht jedoch eine generelle Bereitschaft, fur
die technische Uberlegenheit geringfiigig mehr auszugeben.

Sicher, robust, zuverlassig

Der Schutz von Daten ist fir manche Berufsgruppen wie Arzte oder Rechtsanwélte verpflichtend. Fiir andere
Berufsgruppen ist eine Datenverschlisselung als Vorsorge beispielsweise vor Wirtschaftsspionage obligatorisch. Das
sollte sie auch fur Anwendungen mit vermeintlich weniger sensiblen Daten sein. Entwickler wie
Samsunglbeispielsweise sind daher dazu iibergegangen, die Sicherheitsfunktionen standardméaRig zu integrieren. So
verwendet der Hersteller bei seinen Produkten den AES-256bit-Verschllsselungsalgorithmus. Die externe Portable
SSD T12 verfiigt dariiber hinaus Uber eine intuitiv bedienbare Software, mit der die Sicherheitsfunktion einfach
eingerichtet werden kann. Sehr bequem flir den Anwender ist die volle Verschllsselung mit nur einem Passwort.



Das Thema Sicherheit umfasst jedoch weit mehr als die Datenverschlisselung. So ist gerade bei mobilen
Anwendungen ein hohes Mall an Widerstandsfahigkeit gefragt. Die SSD ist weitaus robuster als die HDD und somit
weniger anfallig gegenuber vielen duBeren Einflissen wie Sté3en oder Vibrationen. Der Verzicht auf bewegliche Teile
bei Flashspeichern (s.0.) hat noch einen weiteren Vorteil: Er macht sie unempfindlich gegen auRere Einwirkungen - und
dank permanenter Uberwachung durch den Dynamic-Thermal-Guard-Algorithmus auch gegen Uberhitzung und starke
Beanspruchung.

Fur jede Zielgruppe

Mit weiterhin sinkenden Preisen erobert die SDD zwar allmahlich die Consumer-Markte. Im Business-Bereich, der fir
viele Fachhandler im Vordergrund steht, ist sie derzeit flr eine groBe Bandbreite an UnternehmensgrofRen interessant.
Uberall, wo hohe Flexibilitdt und schnelle Verfiigbarkeit verlangt werden, kann die SSD ihre Vorteile ausspielen. Daher
sind nahezu alle Berufsgruppen vom Freiberufler Uber kleine und mittelstandische Betriebe bis hin zu grofRen
Unternehmen potenzielle Kunden von Solid-Stade-Drives. Der Vorteil: SSDs sind sowohl als Einbauversion wie auch
portabel verfigbar. Punkten kann der Fachhandel durch Beratung und Dienstleistung, wenn es um die Integration der
SSD in ein Gesamtspeicherkonzept geht sowie die Datenmigration von Festplatte auf Solid State Drives. Besonders
attraktiv ist die Zielgruppe kleiner Betriebe und Agenturen, die ein hohes Mafl an Sicherheit erwarten, wie
beispielsweise Rechtsanwélte, Medienagenturen oder Arzte mit Verschwiegenheitspflicht. Die automatische
Datenverschlisselung sorgt dafiir, dass Daten auf der SSD nicht in falsche Hdande kommen. Da es inzwischen sehr
attraktive Designs gibt, sind die portablen Lésungen auch flur Berufsgruppen wie Modeagenturen und Designer
interessant, die groRen Wert aufs AuRere legen. Die schdne Optik spricht selbstverstiandlich auch alle anderen
Berufsbilder an.

Beim Einsatz in gréBeren Unternehmen stehen Performanceoptimierung und Kosteneinsparungen im Vordergrund des
Interesses fur die neue Technologie. Die Steigerung der Leistung wirkt sich positiv auf die Motivation der Mitarbeiter
aus. Beim Einsatz im Server- und SAN-Bereich sind Einsparungen bei Platz, Energieverbrauch und Kihlungsaufwand
entscheidende Kostenargumente. AuBBerdem versprechen sich IT-Verantwortliche durch die wartungsfreien SSDs einen
geringeren Administrationsaufwand.

Fazit

Die SSD als Geschenk fir den Anwender bietet mit ihrer Uberlegenheit gegeniber der HDD eine sehr gute
Verkaufsmoglichkeit fir den Fachhandel, der seinen Kunden einen attraktiven Speicher fir den digitalen Alltag
anbieten kann.
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