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L Im Zuge der Verbesserung unseres Leserservices haben wir auf unserer Home-
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Editorial
Christian Topfer,

L Chef vom Dienst
.\ ‘ bei ChannelPartner

Etwas, das passt, und
etwas, das nicht passt

Der CeBIT 2013 hat die Deutsche
Messe AG ein Leitmotiv gegeben,
das voll in die heutige Zeit passt:
»Shareconomy®”. Denn wer will
leugnen, dass das gemeinsame
Nutzen von Wissen, Kontakten,
Produkten oder Dienstleistungen
in der heutigen Wirtschaftwelt
zum Tagesgeschdift gehort? Dass
es nicht mehr entscheidend ist,
wer Eigentiumer einer Sache ist,
sondern, wer einen bequemen
Zugang zu thr hat?

IT-Unternehmen haben in der
~Wirtschaft des Teilens” eine Vor-
reiterrolle ilbbernommen und
Werkzeuge entwickelt, die diesen
Ansatz tiberhaupt erst ermdgli-
chen. Insofern ist das diesjihrige
Motto der CeBIT absolut passend.

Was bei der diesjihrigen
CeBIT aber nicht in die heutige
Zeit passt: Die Messe will weg von
den Kenngrofsen Aussteller, Be-
sucheranzahl und Fldche, die bis-
her in keiner Berichterstattung
fehlen durften. Statistiken seien
nicht mehr so wichtig, heifdt es,
man wolle lieber ,,Klasse statt
Masse”. Eigenartig, wo es doch
heutzutage immer wichtiger zu
sein scheint, wie viele Freunde
bestimmte Facebook-Gruppen
haben oder wie viele Follower
eine Person oder eine Firma auf
Twitter besitzt.

Der CeBIT will es stattdessen
kunftig um Besucherqualitdit,
Unternehmensstruktur und
Reichweite gehen. Kann man so
machen. Aber wahrscheinlich
wiirde die Deutsche Messe AG
das nicht sagen, wenn die CeBIT
nicht seit Jahren massiv unter
einem Besucher- und Aussteller-
riickgang leiden wiirde.

www.channelpartner.de/
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Anzeige

SAMSUNG SSD:

Spurbare Leistung fur PC und Notebook

SSD: HEUTE DIE WICHTIGSTE
PC-KOMPONENTE

Hand auf’s Herz: Arbeitsspeicher, CPU-Leistung
oder Grafik-Performance sind heute meist ausrei-
chend, aber der PC oder das Notebook stocken noch
immer spurbar. Der Grund dafir ist, dass Festplatten
die Systeme ausbremsen. Als Systemlaufwerk fir
Windows flihrt heute kein Weg mehr an SSDs vorbei,
Solid State Drives sind signifikant schneller, zuver-
lassig, robust, leise und sparsamer im Umgang mit
Energie. Keine andere Komponente ibt heute einen
solch spurbaren Einfluss auf das Systemverhalten
und die erlebbare Performance aus.

1/0-PERFORMANCE ZAHLT!
Eingabe-/Ausgabe-Operationen pro Sekunde (IOps)
sind der Maf3stab flr eine hohe System-Performance.
Im Alltag werden Daten Uberwiegend in zufalligen
Vorgéngen gelesen oder geschrieben, so dass das
Laufwerk, das Windows oder Anwendungen betreibt,
maoglichst viele Anfragen pro Sekunde bewaltigen
soll. Festplatten liefern etwa bis zu 300 I0ps, wahrend
Samsung SSDs der 840-Serie bis zu 100.000 I0ps er-
reichen und somit fast alle Verzogerungen am Com-
puter auf ein Minimum reduzieren. Ein schnellerer
Prozessor ermdglicht Leistungssteigerungen nur fir
sehranspruchsvolle Anwendungen, wahrend der po-
sitive Einfluss einer Samsung SSD im Alltag fiir jeder-
mann splrbar ist. Dabei legt Samsung Wert darauf,
dass diese Leistungsentfaltung jederzeit zuverlassig
abrufbar und erlebbar ist.

PC-LEISTUNG ENTFESSELT

Windows oder Anwendungen starten erheblich
schneller, Multitasking lauft flissiger und auch
die Handhabung grofier Datenmengen geschieht

Migration leicht gemacht
KINDERLEICHT DATEN CLONEN

Mit der neuen Samsung 840 Serie stellt Samsung eine neue
Migrationssoftware vor. Damit klonen Nutzer mit nur we-
nigen Klicks ihre Daten nicht nur auf die aktuellen 840er
Laufwerke, sondern auch auf altere Samsung SSDs der 470

und 830 Serien.

Der SSD-Klon ist nahezu identisch mit dem Original, weil
beim Ubertragen der Inhalte des Quelllaufwerks — wie bei-
spielsweise einer HDD (Hard Disk Drive) — samtliche Daten
auf den Zieldatentrager gebracht werden. Allerdings ver-
zichtet die Migrationssoftware auf Dateien, die Windows |
automatisch zur Verwaltung des virtuellen Arbeitsspeichers
bendtigt, wie die Auslagerungs- oder Ruhezustandsdatei.

Die neue Spiegelungssoftware, die nicht mit einer Back-
upsoftware verwechselt werden darf, unterstitzt Windows
XP SP2, Windows Vista sowie Windows 7 und Windows 8.

Dank Transferraten von bis zu 530 MB/s in geringe-
rer Zeit. Die SSD 840 ist eine der besten Optionen,
um PCs und Notebooks Zuhause oder im Biro sicht-
lich zu beschleunigen. Kapazitaten von 120, 250
oder 500 GB gepaart mit drei Jahren Garantie bieten
flir Mainstream-Anwender eine hochwertige Basis.
Anspruchsvolle Anwender greifen zur 840 PRO, die
noch mehr Performance bietet und auf den intensi-
ven Einsatz im professionellen Umfeld ausgelegt ist.
Beide Modelle verschliisseln alle Daten auf Wunsch
in Echtzeit nach AES-Standard in 256 Bit — System-
unterstlitzung fir diese Funktion vorausgesetzt.

HOHES SPARPOTENZIAL

Samsung SSDs stehen auferdem durch sehr ge-
ringes Gewicht, sehr niedrige Leistungsaufnahme,
vernachlassigbare Abwédrme und gerduschlosen
Betrieb aus der Masse hervor. Durch den knausri-
gen Energiebedarf verlangert sich die Akkulaufzeit
sehr vieler Notebooks im Alltag mindestens um ein
paar Minuten. Und in Geschaftsumgebungen mit
sehr vielen Systemen oder Servern sind Samsung
SSDs zudem umweltfreundlich: die Laufwerke be-
notigen weniger Energie und auch der Kihlungs-
aufwand durch Klimaanlagen reduziert sich.

SSD-UPGRADE EINFACH MOGLICH

In Client-PCs oder Desktops ist ein Upgrade mit
wenig Aufwand maglich. Im Upgrade-Kit sind die
notwendigen Materialien bereits enthalten. Mithilfe
des Samsung Migration Wizard, der fir alle Modelle
immer gratis zum Download bereitsteht, lasst sich
das komplette Betriebssystem samt aller Daten
bequem auf eine Samsung SSD Uberspielen. Alle
vorhandenen Daten werden tibernommen und der
Anwender kann sofort durchstarten. Der Migration

Die Software kann in der Version 1.1 ab sofort kostenlos von der Samsung Webseite* heruntergeladen werden.

Weitere Informationen unter www.samsung.com/de
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MemoryWorld”

Wizard ist intuitiv und setzt technisches Verstandnis
voraus, nicht jedoch tiefes Fachwissen.

UPGRADE-SERVICELEISTUNG ZUR
KUNDENBINDUNG

Ein gedffnetes System ist aber nicht jedermanns
Sache. Erfahrungsgemaf wollen aber immer mehr
Anwender den Umstieg auf eine SSD gerne pro-
bieren. Es empfiehlt sich, das Upgrade als Service-
Leistung anzubieten: fiir Fachhandler ist dieser Rou-
tinevorgang leicht durchfiihrbar. Zusétzlich werden
dabei nicht nur Stammkunden angesprochen,
denn ein sinnvolles Angebot bestehend aus aktu-
eller Samsung SSD 840 und einem komfortablen
Einbauservice wird auch Neukunden locken.

FEATURES SSD 840-SERIE

- Sehr hohe Alltagsperformance

- Rasante Start- / Lade-Vorgange
- Schnelles Multitasking

- Einfache Plugin-Installation

- Echtzeit-Datenverschlisselung

- Migrationssoftware kostenfrei

Mehrfach ausgezeichnet
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S50 840 Pro (512 GB)
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ZUSATZFEATURES 840 PRO

- Maximale Performance

- Extrem hohe Zuverlassigkeit
(1,5 Mio. Stunden nach MTBF)

- 5Jahre Garantie
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MZ-7PD256GB
Einzeltest

P Tech Data



ChannelPartner 5/13

www.channelpartner.de/mews/

NACHGEFRAGT

Wie kann man Ihr Verhiltnis zur CeBIT

am besten beschreiben?

ChannelPartner hat seine Priasenz bei Twitter stark

ausgebaut. In verschiedenen Accounts twittern

ChannelPartner-Redakteure Branchen-News und

Ich freue mich jedes Mal, wenn personliche Notizen zu verschiedenen Themen.
I ich sie besuchen darf. 18 %

Es ist wie in einer langen Ehe. Man @cp_bigdata Storage und Big Data
I hat sich aneinandergewohnt. 23 % @cp_cloud Cloud Computing A-uBerde_m

Die CeBIT und ich waren noch nie @cp_drucken Drucken & Archivieren finden -Sle
| Freunde und werden es nie sein. 27 % @cp_ecommerce  E-Commerce & Retail uns bei

I6h habe viel von ihr gehort, bin @cp_mobile Mobile Computing & Smartphones @ )F(gcebook
| BB abor noch nicht begegnet. 10 % @cp_netze Netzwer‘.ke & Telekommunikation Ing

) ) ) @cp_secure IT-Security 28 Google+
I Ich ignoriere sie. 22 % @cp_tests Handler testen fur Handler
@cp_tipps Recht, Finanzen, Karriere

Quelle: Umfrage auf www.channelpartner.de

Lesen Sie dazu auch den Schwerpunkt dieser Ausgabe ab Seite 12 und

die Kolumne des CP-Querschlagers ,Unbeliebte CeBIT“ auf Seite 56.

SAMSUNG
Aus fur Tintenstrahler

Nach nicht mal einem Jahr ist das
Experiment mit Samsung-Tinten-
strahldruckern beendet. Wie
Branchenkenner berichten, wer-
den die Gerite nicht weiter aufge-
legt. Die Tintenstrahldrucker wa-
ren als Consumer-Produkte konzi-
piert und wurden tiberwiegend im
Retail vertrieben. Sie waren aus
patentrechtlichen Griinden mit
dem Zusatz ,,With Kodak Color-
Technology* versehen und basier-
ten auf der Kodak-Tintentechnolo-
gie. Eis wird vermutet, dass eben
diese Patente und die bisher unge-
klarten Besitzverhialtnisse zur Ab-
kiindigung der Produktreihe ge-
fuhrt haben.

Bereits bei der Einfithrung der
Produkte hatte Samsung
die Bedeutung der Tin-

~ tenstrahltechnologie
3 fur das eigene Produkt-
' portfolio relativiert:

‘ »Wir werden auch in
Zukunft eine ,Laser-
Company* bleiben®, erkléar-
te Jurgen Kruger, Director Prin-
ting Division, im April 2012. Die

Markteinfithrung der Tinten-
strahlgerite sehe man als Aktivi-

@cp_redaktion

tét, um den Kunden ein komplettes
Portfolio in allen Preissegmenten
zu bieten.

Eine Bitte um ein Statement
von Samsung blieb trotz mehrerer
Nachfragen unbeantwortet. So ist
noch ungeklart, ob die Versorgung
mit Verbrauchsmaterial und Er-
satzteilen auf Dauer gewihrleistet
ist. Zudem stellt sich die Frage, ob
Samsung nicht ins Hintertreffen
geraten kann, sollte sich der
Markt in Richtung Tintenstrahl-
technologie drehen. Einen Vorge-
schmack bekamen die Koreaner,
als das Justizministerium in Nie-
dersachsen mehr als 4.000 Sam-
sung-Laserdrucker ausmusterte,
weil eine eventuelle Feinstaub-
belastung fiir die Behorde nicht

hinreichend geklart war. AWE

WEBINAR VON FORTINET

DDoS-Angriffe
erfolgreich abwehren

Der jungste DDoS-Angriff auf die
»Suddeutsche Zeitung“ hat es ei-
ner breiten Masse noch einmal vor
Augen gefuhrt: Distributed Denial
of Service gehoért nach wie vor zu
den am haufigsten angewendeten
Angriffsszenarien der Cyber-Kri-

Sammel-Account der Redaktion

minellen. Das
bestitigen
auch Unter-
suchungen
des Bitkom
und der Eu-
ropean Network and Infor-
mation Security Agency (Enisa).

Und die boswilligen Hacker ge-
hen bei ihren DDoS-Angriffen im-
mer raffinierter vor: Ihre verteil-
ten Attacken fithren zu einer ho-
hen Belastung des Webservers,
was den Ausfall von File- und
Print-Servern zur Folge haben
kann. Manchmal geht das Web-
Gateway des angegriffenen Unter-
nehmens ganz in die Knie, was fur
einen Webshop-Betreiber verhee-
rende Folgen hat.

Wie die Cyber-Kriminellen bei
ihren DDoS-Attacken vorgehen
und wie man sich gegen diese An-
griffe wirksam schitzen kann, er-
lautert Jorg von der Heydt, Chan-
nel & Marketing Manager bei For-
tinet, in einem kostenlosen Live-
Webinar von ChannelPartner. Das
Webinar findet am Mittwoch, den
13. Marz, von 10.00 bis 11.00 Uhr
statt. Die Anmeldung zu dieser In-
formationsveranstaltung ist unter
www.channelpartner.de/webinar/
fortinet moglich. RW
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CEBIT 2013

Teilen und
LLeithen in der
digitalen Welt

Die CeBIT in Hannover steht in diesem Jahr unter
dem Motto ,,Shareconomy®. Damit werden das Teilen
und gemeinsame Nutzen von Wissen, Ressourcen und
Erfahrungen ins Zentrum gestellt. In unserem Aus-
blick auf die Messe haben wir auch einige Aussteller
nach threm Beitrag zur Shareconomy gefragt.

Der Themenschwerpunkt

CeBIT“ im l"lbﬂthllck

Teilen und Leihen in der digitalen Welt — Ein Blick
auf die CeBIT und ihr diesjahriges Leitthema
,Shareconomy“ (S. 12)

»Nutzen statt Besitzen“ — Interview mit Microsoft-
Deutschland-Chef Christian lllek (S. 20)

Ansichtssache Planet Reseller — Warum manche
Unternehmen den CeBIT-Fachhandelsbereich
schatzen und manche nicht (S. 22)

Unbeliebte GeBIT — Wie der CP-Querschlager die Rolle
der groBten IT-Messe sieht (S. 56)

Mehr zur CeBIT
)) www.channelpartner.de/cebit
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) Schon wieder darf man der

CeBIT dankbar sein, dass sie die
IT-Welt um einen neuen Begriff
bereichert hat: ,,Shareconomy®. So
lautet namlich das Leitthema der
diesjahrigen Schau in Hannover.
»Mit Shareconomy greifen wir den
aktuell wichtigsten Trend der
Branche auf®, hat Frank Porsch-
mann, Vorstand der Deutschen
Messe AG und CeBIT-Verantwort-
licher, im Vorfeld erklart.

Thm zufolge beschreibt Share-
conomy das Prinzip des Teilens
und gemeinsamen Nutzens sowohl
von Wissen, Kompetenzen und
Kontakten als auch von Doku-
menten, Infrastrukturen, Pro-
dukten und Dienstleistungen (sie-
he Kasten rechts). ,,Shareconomy
fuhrt zu einer hoheren Transpa-
renz, fordert die Partizipation und
schafft zahlreiche neue Geschéfts-

modelle®, glaubt Pérschmann. ,,Die
neuen Ideen, die in Zeiten der
Shareconomy entstehen, werden
unsere Welt veriandern.

Der Trend geht vom Kaufen
zum Leihen

Schon heute, so Pérschmann wei-
ter, gehoren Blogs, Wikis, Collabo-
ration-Tools und weitere Losungen
in vielen Unternehmen zum Ar-
beitsalltag. Der CeBIT-Chef ist
sich sicher, dass sich die Arbeits-
welt in den kommenden Jahren
verandern wird: ,,Die Kommuni-
kation wird sich d4ndern, ebenso
die Art und Weise, wie Entschei-
dungen getroffen werden.”

Der Trend gehe seiner Meinung
nach immer stiarker vom Besitzen
zum Nutzen oder vom Kaufen zum
Leihen uiber (siehe auch Interview
mit Microsoft-Deutschland-Chef
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