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Spektakulirer Tonerbetrug

Haftstrafen fir
Tonerfalscher

Eine Razzia im hessischen Oberts-
hausen Mitte 2012 brachte einen
der spektakuldarsten Fille von Tin-
ten- und Tonerfilschungen in
Deutschland ans Licht: In einer
Lagerhalle stapelte sich gefialschtes
Druckerverbrauchsmaterial bis
unters Dach. Nun mussten sich die
Mitglieder des Falscherrings vor
Gericht verantworten. Wie die
»Offenbach-Post” in ihrer Online-
Ausgabe berichtet, wurden nun
drei Méanner wegen gemeinschaft-
lichen Betrugs und Verstofies ge-
gen das Markengesetz zu Haft-
strafen auf Bewsdhrung verurteilt.
Das Briiderpaar B., 49 und 45 Jah-
re alt, sollen die Drahtzieher gewe-
sen sein. Wie der jun-
gere Bruder aussagte,
habe er auf der Paper-
world von einem Chi-
nesen das Angebot ge-
falschter Kartons
samt Sicherheits-
merkmalen erhalten.
In Obertshausen
wurden dann die Fil-
schungen hergestellt, indem Kar-
tuschen befullt und in die echt
aussehenden Kartons verpackt
wurden. Der Betrug flog auf, als
der Druckerhersteller Brother
nach Kundenbeschwerden die
Staatsanwaltschaft einschaltete.
Das Bruderpaar bekam jeweils
eine Haftstrafe von zwei Jahren
auf Bewdhrung aufgebrummt. Zu-
dem muss jeder 500 Sozialstunden
leisten. AWE

Wortmann

Notebook federt Stofse
und Sturze ab

Wortmann stellt mit dem ,,Terra
Mobile 1431 eine neue Variante
des strapazierfahigen Notebooks
vor. Als sogenanntes Semi-Rugge-
dized-Gerit stehen zunédchst die

a

1366 x 768

aufseren Merkmale im Fokus. In
diesem Fall sind es das Magnesi-
umgehéuse, die speziell gelagerte
und somit vor Stiirzen und Stéfden
geschiitzte Festplatte und die ge-
gen eindringende Flussigkeit abge-
dichteten Bedienelemente von Tas-
tatur und Touchpad.

Laut Hersteller erfullt das Ge-
riat den Militarstandard MIL STD
810F' fur Sturz-, Vibrations- und
Spritzwasserschutz. Diese Aussage
soll Eindruck auf gewerbliche Nut-
zer machen, die ein robustes Note-
book vor allem fiur technische Au-
8eneinsitze oder fur Industriean-
wendungen benétigen.

Das Notebook verfugt iiber ein
14 Zoll beziehungsweise 35,6 Zenti-
meter grofSes Display und eine
WXGA-Bildauflésung von 1.366 x
768 Pixeln. Herz des Arbeitsge-
rates ist ein Intel-Prozessor Core
15-3230M mit vier Gigabyte gro-
8em Arbeitsspeicher und 2,60 Gi-
gahertz Taktrate. Die Ausstattung
erginzen eine Intel-HD-Graphics-
4000-Karte und ein 250 GB grofSer
Solid State Drive.

Fur sein Industrie-Notebook
empfiehlt der Hersteller einen un-
verbindlichen Verkaufspreis ab
1.879 Euro bei einem HEK von
1.279 Euro. WES

Sascha Viro

Also mit neuem
Geschaftsfuhrer

Also hat einen Wechsel in der Ge-
schaftsfihrung bekannt gegeben:
Sascha Viro wird in die deutsche
Geschaftsleitung aufricken. Dort
soll er als Geschéftsfithrer Solu-
tions tatig sein.

Bisher hatte Heino Deubner
diesen Posten inne. Laut Also will

Deubner ,diese Position nicht
mehr wahrnehmen®. Er verbleibe
aber im Konzern, um sich kunftig
verstiarkt seiner Geschéaftsfithrer-
position bei der Managed-Print-
Services-Tochter Also MPS zu
widmen. In den vergangenen Mo-
naten hatte es Geriichte um Heino
Deubner und seine Zukunft im Al-
so-Konzern gegeben.

Deubners Nachfolger Sascha
Viro war zuletzt bei Also Schweiz
tatig, wo er im vergangenen Jahr
als Leiter der Business Unit Tech-
nology im Also-Team startete.
Davor war der Informatik-Be-
triebswirt insgesamt 14 Jahre in
der Schweizer
Unternehmens-
gruppe Sika/
Sarnafil, unter
anderem als
Projektleiter,
IT-Leiter sowie
Leiter Prozess-
integration, téa-
tig. AWE

Katalog fiir Datenbliitter

Produkt-Infos von Buffalo
bei Icecat abrufbar

Buffalo Technology hat eine euro-
paweite Partnerschaft mit Icecat,
einem weltweiten Anbieter lizen-
zierter Produktdaten, vereinbart.
In einem universell offenen For-
mat stellt Icecat jetzt die Daten-
blatter der Buffalo-Produkte zur
Verfugung. So erhalten der E-
Commerce-Channel und die iiber
35.000 registrierten Buffalo-Hand-
ler Zugriff auf die Produktinfor-
mationen.

Angeboten wird Material zum
gesamten Buffalo-Sortiment wie
Netzwerkspeichern, externen
Festplatten oder drahtlosen Netz-
werken. Die Partnerschaft unter-
stiutzt zudem VAR und Ver-
triebspartner europaweit. Daten-
blatter von Buffalo kénnen ohne
weitere Anmeldung von icecat.biz
heruntergeladen werden. KEW
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Big Data Analytics

Ein Markt in
Aufbruchstimmung

Anwender haben die Chancen erkannt, die die Analyse der riesigen Datenmengen
fiir thr Geschdift birgt. Das Interesse ist geweckt. Systemhdiuser miissen sich jedoch
auf einen enormen Beratungsaufwand einstellen.

Der Themenschwerpunkt ,,Big Data Analytics“

im Uberblick

Ein Markt in Aufbruchstimmung — Uber die Chancen
und Herausforderungen bei der Analyse riesiger
Datenmengen (S. 10)

,,Die alte Welt fiihrt in die Sackgasse“ — Interview mit
Computacenter-Manager René Stolte (S. 16)

Analytics-Hersteller auf dem Priifstand — Welche
Losungen rechtfertigen die Hoffnungen auf ein
reges Zusatzgeschaft? (S. 18)
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) Selten sind sich Analysten,

Dienstleister, Hersteller und
Kunden in der Bewertung einer
Technologie so einig wie beim The-
ma Big Data. Von der schnellen
Analyse riesiger Mengen poly-
strukturierter Daten erwarten sie
sich neue Geschaftsideen, eine
starkere Kundenbindung, Vor-
sprung vor der Konkurrenz bei der
Produktentwicklung — um nur ei-
nige Beispiele fur die erhofften
Chancen zu nennen.

Besonders vielversprechend ist
Big Data nach Ansicht von Stefan
Kiisgen, Executive Consultant SAP
Partnermanagement bei Freuden-
berg IT, fur die Fertigungsindus-
trie: ,,Sie muss im Zuge der zuneh-
mend digital vernetzten Produk-
tionsprozesse Unmengen an Daten
verarbeiten.” Klassische BI-Tools
stofsen hier an ihre Grenzen. Be-
herrschbar sei die Datenflut nur
mit In-Memory-Technologien, die
Milliarden Datensétze innerhalb

von Sekunden auswerten. Dadurch
lassen sich Prozesse etwa in der
Materialplanung von 15 und mehr
Stunden auf wenige Minuten ver-
kiirzen. ,,Big Data verbessert somit
schon jetzt die Just-in-Time-Lie-
ferfahigkeit der Fertigungsindus-
trie und ist eine unumgingliche
Station auf dem Weg ins Indus-
trie-4.0-Zeitalter®, so Kisgen.

Die Zahl umgesetzter Projekte
allerdings ist derzeit noch tber-
schaubar. Einer Studie des Analys-
tenhauses Barc zufolge haben
lediglich zwolf Prozent der ins-
gesamt 370 befragten IT-Verant-
wortlichen in Deutschland,
Osterreich und der Schweiz in
ihren Unternehmen Big-Data-
Prozesse installiert. Bei weiteren
18 Prozent sind erste Pilotprojekte
angelaufen. Im Schnitt nutzen
Unternehmen heute durchschnitt-
lich vier verschiedene Plattformen
fur Big Data, wie die Studie weiter
ergab.
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