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Das Erfolgsrezept der IFA

Neulich erzdhlte mir der Ge-
schaftsfuhrer eines Distributors,
wie viel die Messe Berlin fur einen
eher kleineren Stand auf der IFA
aufruft. Das war eine nicht zu
knappe sechsstellige Summe. Doch
die IFA kann es sich leisten, denn
die Schau ist wie in den Jahren
zuvor ausgebucht.

Doch was macht die IFA so er-
folgreich, dass sich die Hersteller
um die teuren Stande in Berlin
reifsen? Es ist wohl die Mischung.
Der Termin liegt fiir den Handel
gunstig, um jetzt die Weichen fiir
das Weihnachtsgeschdift zu stellen
und die Orders zu platzieren.
Technische Innovationen und Zu-
kunftsthemen liegen in der éffent-
lichen Wahrnehmung hoch im
Kurs.

Unser tdagliches Leben wird
mehr denn je durch Technik be-
gleitet. Die Menschen interessie-
ren sich daftir, denn was heute auf
der IFA gezeigt wird, steht morgen
in den Wohnzimmern, steckt in
der Hosentasche oder ziert das
Handgelenk. Es ist daher fir die
Aussteller attraktiv, sich in einem
zukunftsgerichteten Umfeld mit
hoher Medienprdsenz zu zeigen.

Dazu kommt, dass nahezu alle
wichtigen Player der CE-Branche
in Berlin anwesend sind. Wer
nicht auf die IFA geht, dem wird
schnell unterstellt, dass es finanzi-
ell eng ist oder dass man nichts
Spannendes zu erzdhlen hat.

So lohnt sich der IFA-Besuch
auch fur Fachhdandler, die eher im
Geschaftskundenumfeld unter-
wegs sind: Zum einen werden sie
viele threr professionellen Herstel-
lerpartner treffen, und zum ande-
ren haben ldngst B2C-Trends in
die B2B-Welt Einzug gehalten.
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OEM Lizenzen — erhaltlich beim OEM selbst oder in der Distribution.
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Zweites Quartal

Umsatzriickgang bei
Ingram Micro

Das zweite Quartal ist bei In-
gram Micro global gesehen
nicht besonders gut gelaufen.
Im Vergleich zum Vorjahres-
zeitraum ging der Umsatz um
drei Prozent auf knapp 10,6
Milliarden Dollar zuriick.

Beim Nettoergebnis steht
sogar ein Minus von 34 Millionen
Dollar. Ingram fuhrt dies auf einen
»negativen Einfluss® beim Wech-
selkurs zu ausliandischen Wah-
rungen zurick. Ingram-CEO Alain
Monié gibt sich daher optimistisch:
»Unsere Teams haben einen tollen
Job abgeliefert, indem sie innova-
tive Produkte und Dienstlei-
stungen unseren Kunden und Her-
stellerpartnern angeboten haben®,
erkléart der Ingram-Chef. So habe
man die Ergebnisse in den jewei-
ligen Landeswahrungen um funf
Prozent steigern kénnen.

Gestutzt wurde das Ergebnis
durch gute Umsatzzahlen mit hoch-
wertigen Produkten aus dem Kern-
geschift wie Netzwerk, Datensicher-
heit, Infrastruktursoftware, Unified
Communications und Virtualisie-
rung in den Méarkten Nordamerika,
Europa und Asia Pacific. AWE

Dietrich Buchner

OKI hat neuen
Deutschland-Chef

Die OKI Systems Deutschland
GmbH hat einen neuen Geschéfts-
fuhrer. Seit der Ablosung von Bernd
Quenzer vor knapp funf Jahren hat-
te Europa-Chef Terry Kawaschima
auch die Position des Ge-
schéftsfithrers der deutschen
Niederlassung wahrgenom-
men. Der neue Mann an der
Deutschland-Spitze kommt
von Lexmark: Dietrich Biich-
ner (Bild) war 20 Jahre bei
dem amerikanischen Herstel-
ler in verschiedenen Manage-

mentfunktionen tétig. Zuletzt war
er als General Manager fur die
Schweizer Lexmark-Geschifte ver-
antwortlich.

Buichner tibernimmt auch als
Vice President Central Region die
Verantwortung und Steuerung der
Lander Osterreich, Schweiz, Bel-
gien und der Niederlande. Terry
Kawashima will sich von nun an
als Managing Director OKI Europe
Ltd. ausschliefdlich auf das europa-
ische Geschift konzentrieren. AWE

Marketingleiter bei Versatel

Berchtenbreiter ist
wieder da

Ab dem 1. Sep-
4 tember 2015 steht
Martin Berchten-
Q-.a L3 breiter wieder in
Lohn und Brot -
e’ als Chief Commer-
‘ ' ‘ cial Officer und
‘ Marketing Direk-
tor (CCO und MD) bei dem Tele-
kommunikationsspezialisten Versa-
tel. Der langjahrige Microsoft-Mit-
telstand- und -Partner-Chef - im-
merhin hatte er diese Position von
August 2009 bis Juli 2013 inne -
hat gerade ein zweijihriges Sabba-
tical hinter sich gebracht — nicht
ganz unfreiwillig, wie man in der
Branche munkelt. RW

Sparprogramm gescheitert

Atelco meldet
Insolvenz an

Das Sparprogramm, das die Atel-
co-Gruppe nach anhaltenden Um-
satzrickgingen und Verlusten ein-
geleitet hatte, ist gescheitert. Nach-
dem Investorengespriche nicht
schnell genug abgeschlossen wer-
den konnten, beantragte der Elek-
tronikhéndler nun Insolvenz.
Profitabel war Atelco zuletzt im
Geschiftsjahr 2009/10. Seitdem
ging es fur das in Mohnesee behei-
matete Unternehmen abwéarts, zu-

letzt im Geschaftsjahr 2013/2014
auf einen Umsatz von 113,9 Millio-
nen Euro (minus 7,6 Prozent) und
einen Verlust von 2,4 Millionen
Euro (nach minus 2 Millionen
Euro im Vorjahr). Zuletzt beschaf-
tigte das Unternehmen 346 Mitar-
beiter.

Eigentlich wollte sich Atelco auf
ertragsstiarkere Produkte fokus-
sieren. Zudem wurde versucht, im
Rahmen eines Umstrukturie-
rungs- und Rationalisierungskon-
zepts die stationdren Fliachen d4hn-
lich kostengiinstig zu gestalten wie
das Online-Geschéft. Doch die
Rettungsstrategie ging nicht auf.
Die 22 Filialen blieben wie ge-
wohnt geoffnet. Zudem seien mit
den Lieferanten die erforderlichen
Absprachen getroffen worden, um
die weitere Belieferung des Unter-
nehmens zu gewahrleisten. MH

Neuer Job in Minchen

Matthias Lorz verlasst
Also

Also Deutschland muss kiinftig
ohne Matthias Lorz (Bild) auskom-
men. Der Manager verldsst den
Distributor, um bei einem Unter-
nehmen mit Sitz in Miinchen anzu-
heuern. Lorz war als Director fiir
den Servicebereich zusténdig. Zu-
dem verantwortete er als Managing
Director NTplus das TK-Geschiift.
Im Gespriach mit ChannelPart-
ner betont Lorz, dass die Tren-
nung von Also ,absolut im Guten®
erfolgt sei. Er habe die Anfrage fur
seine neue Téatigkeit bekommen
und daraufhin mit Reiner
Schwitzki, Sprecher der Ge-
schaftsfihrung bei Also, die Uber-
gabe geplant. Es sei ihm wichtig,
dass der Kontakt
und das Geschift
mit den von ihm
betreuten Unter-
nehmen und Kun-
den nahtlos wei-
tergefiithrt werden
konne. AWE

Fotos: Ingramm Micro, OKI, Microsoft, Also
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Internationale Funkausstellung in Berlin

Weihnachten im
Sommer

Was Weihnachten an Elektronik unter dem Gabentisch liegt, wird
im September auf der IFA gehandelt. So unterstiitzt die Funkausstellung

die Fachhandelsbesucher mit vielfaltigen Serviceleistungen.
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) In Berlin steht bereits im Som-

mer Weihnachten vor der Tiir:
Als Ordermesse fiir das Jahres-
endgeschaft kommt die IFA auf
ein Bestellvolumen von rund vier
Milliarden Euro.

Die Berliner Messegesellschaft
rechnet wieder mit einem ausver-
kauften Haus: Uber 1.500 Austel-
ler werden wieder nach Berlin
kommen und auf rund 150.000
Quadratmetern ihre Produkte
prasentieren. Insgesamt werden
etwa 240.000 Besucher erwartet.

Ein nicht unerheblicher Anteil
davon sind Fachbesucher. Damit
diese eine moglichst effektive und
erfolgreiche Messe absolvieren
konnen, haben die IFA-Verant-
wortlichen ein umfangreiches Ser-
vicepaket geschniirt. Mit dem spe-
ziellen Fachbesucherticket haben
die professionellen Messegiste Zu-
griff auf zahlreiche Angebote, die
den Messebesuch erleichtern. Das
fangt bereits bei der Anreise an:

Zusammen mit dem Reiseveran-
stalter FP Travel Service werden
Reise-Packages angeboten, die die
Anreise zur [FA so angenehm und
preiswert wie moglich machen sol-
len. Diese Packages enthalten je-
weils die Anreise mit Flugzeug
oder Bahn, eine Ubernachtung in-
klusive Frihstiuck im Doppelzim-
mer und die Fachbesucher-Tages-
karte sowie den Messekatalog. Die
genauen Preise gibt es unter www.
fp-travel.de.

Zudem steht den Fachbesu-
chern vom Flughafen Tegel zum
Haupteingang Sud des Messege-
landes ein kostenloser Flughafen-
Shuttle zur Verfugung.

Am Messegelande angekommen
sorgen durch rote Teppiche ge-
kennzeichnete, separate Eingangs-
bereiche, sogenannte ,,Fast Lanes®,
fur einen schnellen Zutritt zur
Messe. Innerhalb des weitlaufigen
Messegeldndes verkehren Shuttle-
Busse zwischen den Hallen.

Fotos: Messe Berlin
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